
  
 

     
 
 

Ваше предприятие еще способно давать прибыль, 
но явно нуждается в реконструкции и обновлении 
технологических линий и оборудования.               
Мы поможем изменить картину. 

Главной зад ачей большинст ва промышленных предприятий  явл яется решение проблемы м орального и физическ ого из носа основных фондов,  который зачаст ую достигает критических величин.  Так, в  некоторых регионах эт от показ атель  равен 60%, из-за чего предприятия вынуждены прост аивать, т ак как не в сост оянии производить  конкурент оспособную прод укцию. 
 
Без привлечения дешевых и долгосрочных кредитных ресурсов  эт у проблем у решить  невозможно.  Мы верим, что в б уд ущем инфляц ия сойдет на нет  и у отечественных банков появятся «длинные» деньги,  необ ходимые для долгосрочного кредит ования по приемлемым кредитным  ставкам. 
Можно и подождат ь. 
 
Тем, кто ждать не желает, мы предлагаем выход—з аруб ежное инвест иционное кредитование. 
(Подробности на ст р.4-5) 

Предлагаем Вам уже сегодня, вместе с нами, 
начать подготовку и реализацию Вашего 
инвестиционного проекта по обновлению 
производственных мощностей.  

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Процентная ставка - 4,93% годовых;  
Срок кредитования - до 8,5 лет  
Назначение: финансирование поставок оборудования, технологий и 
строительства, в рамках реализации инвестиционных проектов частных и 
государственных компаний. 

Выделяемый кредит составляет 85% от суммы объявленных 
затрат по реализации инвестиционного проекта и направляется  на 
закупку технологического оборудования в странах Евросоюза.  За счет кредита 
финансируется также строительно-монтажные работы на стройплощадке 
заказчика, могут осуществляться другие расходы по проекту.. 
 
Кредитуемая компания должна иметь возможность  
финансирования 15% стоимости инвестиционного проекта за счет 
собственных средств (предоплата по контракту). Наличие 
указанных средств является важнейшим условием получения 
кредита. 

Кто время выиграл - все выиграл в итоге.  Мольер 

Компания “EUROPEAN  BUSINESS CREDIT Ltd"  (Великобритания),  
предлагает предприятиям всех отраслей хозяйства России и других стран 
бывшего СССР, комплексные услуги по осуществлению инвестиционных 
проектов стоимостью от 15 до 100 млн. евро, через организацию 
зарубежного кредитного финансирования поставок технологического 
оборудования и строительных работ. 

Залогом обеспечения возврата кредита являются: 
•контрольный пакет акций компании-исполнителя проекта;  
•земельный участок, подготовленный под строительство, вместе с объек-
тами (зданиями, сооружениями) и инфраструктурой, создаваемыми в рамках 
проекта. Кредитуемая компания в обязательном порядке должна быть 
собственником земельного участка, либо владеть им на правах долго-
срочной аренды; 
•поставляемое за счет кредита оборудование и технологии; 
•другие активы, приобретаемые и создаваемые по инвестиционному про-
екту за счет кредита.  
(Решение о составе залога банк всегда принимает индивидуально в ходе 
работы с кредитуемой компанией). 

Мы предлагаем нашим потенциальным клиентам уже сегодня, не теряя 
времени, начать подготовку и реализацию инвестиционного проекта с по-
мощью независимого зарубежного кредитного финансирования на самых  
благоприятных условиях, без перестройки бухгалтерского учета компании, без 
существующего в момент предоставления кредита достаточного и ликвидного за-
лога и без банка-гаранта.  
Воспользуйтесь возможностью инвестиционного кредитования сегодня и Ваша 
компания станет лидером отрасли, получит неоспоримые преимущества в конку-
рентной борьбе.  

Инвестиционное 
кредитование и 
проектное фи-
нансирование   
имеют своей це-
лью модерниза-
цию существую-
щего производ-
с т в е н н о -
имущественного 
комплекса с це-
лью увеличения 
его экономиче-
ской эффектив-
ности или созда-
ние нового про-
изводства, при-
носящего суще-
ственно больший 
доход . 
 
Практика показы-
вает, что для 
п р е д п р и я т и й , 
которые способ-
ны самостоя-
тельно много-
кратно увеличить 
выпуск конкурен-
тоспособной про-
дукции, привле-
чение европей-
ских инвестици-
онных кредитов 
под собственное 
развитие значи-
тельно выгоднее, 
чем привлечение 
внешних прямых 
инвестиций, а с 
ними и посторон-
него инвестора 
со всеми выте-
кающими по-
следствиями. 

ИНВЕСТИЦИОННЫЕ   КРЕДИТЫ 
4,93%  ГОДОВЫХ   НА   8,5   ЛЕТ 



Для эффективной реализации инвестиционного проекта высшее руководство компании должно иметь четкую 
«инвестиционную философию» (investment philosophy), т.е. уяснить для себя стратегию развития собствен-
ной компании и направление внутренних кредитных инвестиций. Предприятию необходимо иметь (investment 
object) – объект направления инвестиций: поставка и монтаж нового технологического оборудования в ре-
конструированные цеха или создание нового производства «с нуля».Трете важнейшее звено для успеха про-
екта -это управление инвестициями (investment management) – профессиональная деятельность 
всех структурных подразделений предприятия в деле достижения поставленных целей в соответст-
вии с ранее разработанным бизнес-планом инвестиционного проекта.  

Модерни-
зация су-
ществующ
его произ-
водства 

  Создание 
новых про-
изводстве
нных мощ-
ностей 
 
 
 
 

Анализ проектных рисков  

Стр. 2  

Для ознакомления с инвестиционным проектом и изучения возможности предос-
тавления инвестиционного кредита для его финансирования, мы предлагаем за-
полнить анкету клиента, включающую в себя целый ряд вопросов: 
 
СВЕДЕНИЯ О КОМПАНИИ-ИНИЦИАТОРЕ ПРОЕКТА 
 
Название, местонахождение и год создания предприятия. Менеджмент предпри-
ятия  
Учредители и акционеры предприятия.  Название, статус, адреса, телефоны соб-
ственников  
Сфера и отрасль деятельности, предприятия. Описание бизнеса;  
Номенклатура выпускаемой продукции и рынки сбыта; Каналы реализации про-
дукции 
В том числе, наличие на рынке сбыта низкокачественной дешевой импортной 
продукции; 
Основные конкуренты, сильные и слабые стороны каждого конкурента, финансо-
вое положение главных конкурентов. Тенденции продаж основных конкурентов. 
Описание существующих производственных мощностей. 
Описание квалификации производственного персонала, в том числе количество 
инженеров, техников, текучесть кадров.  
Финансовое положение предприятия: 
Сильные и слабые стороны предприятия Как намерена компания использовать 
свои сильные стороны и как минимизировать слабые?  
Факторы, сдерживающие развитие предприятия 
 
КРАТКОЕ ОПИСАНИЕ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА 
 
Краткое содержание проекта 
Наличие производственных мощностей и производственный опыт 
Краткое описание продукта и технологии, которые компания собирается освоить 
Стоимость проекта и источники финансирования 
Необходимый объем кредитных средств 
Возможное обеспечение по кредиту 
Объем произведенного финансирования инвестиционного проект. 
 
Выполненные работы по реализации проекта: 
 
Разработано технико-экономическое обоснование; 
Подготовлен бизнес-план проекта; 
Получен землеотвод под строительство производственных мощностей; 
Начата разработка проектно-сметной документации; 
Определены возможности проведения работ по объекту в соответствии с       
экологическими и санитарно - гигиеническими требованиями, воздействию  
на окружающую среду; 
Оформлена исходно-разрешительная документация; 
Поведены переговоры с поставщиками оборудования и техники; 
Построены или реконструированы производственные площади; 
Проработан вопрос обеспечения сырьем; 
Имеются контракты с поставщиками энергоносителей; 
Имеются контракты с поставщиками сырья  и комплектующих; 
Проведены маркетинговые исследования, разработана стратегия и план продаж; 
Проведены переговоры с потенциальными покупателями продукции;  
Проект входит в государственные или региональные программы; 
 
На основе информации, изложенной в анкете, мы проводим предварительные 
консультации с банками и принимаем решение о направлениях дальнейшей ра-
боты по реализации данного инвестиционного проекта. 

Анкета потенциального клиента 

Нужен 
высочайший 
профессионализм 
по подготовке и 
грамотному 
продвижению 
действительно 
интересных 
инвестиционных 
проектов в поле 
зрения 
кредиторов.  
 
 
Мы берем на себя 
координацию 
усилий всех 
участников 
проекта по 
достижению 
главной цели – 
успешной 
реализации 
инвестиционного 
проекта. 



Экспортные кредитные агентства— общее название структур, занимающихся страхованием рисков экспорте-
ров ЕС (Франция - COFACE и DREE, Германия – HERMES, Италия – SACE, Великобритания – ECGD 
и др.) . В чем суть работы экспортных кредитных агентств? Например, российское предприятие  хочет реали-
зовать проект по модернизации своего технологического парка. Однако на поставку, монтаж, запуск и отладку 
этого оборудования необходимо  время, окупаться оно начнет только через несколько лет. Такого «кассового 
разрыва» не выдержит бюджет ни одной компании, поэтому без кредита не обойтись. У предприятия есть об-
служивающий банк, на счетах которого имеется достаточная сумма средств для финансирования этого проек-
та, но в основном это срочные вклады на 12—18 месяцев, так что кредитовать за счет них долгосрочные проек-
ты невозможно. Западная компания-производитель оборудования— также заинтересована в реализации проек-
та. И у нее тоже есть обслуживающий банк, который, в отличие от российского, имеет достаточный объем 
длинных пассивов, чтобы без проблем кредитовать поставки оборудования в Россию. Однако производитель 
получает отказ потому что Россия, Украина и другие страны бывшего СССР сегодня в представлении боль-
шинства западных банков— это страны политических и экономических рисков. Страхованием рисков долго-
срочного финансирования как раз и занимаются экспортные кредитные агентства. В результате такого страхо-
вания банк, обслуживающий производителя оборудования, получает снижение рисков,  условия кредита смяг-
чаются, сроки увеличиваются, процентная ставка понижается. Кроме базовой ставки на уровне LIBOR или 
CIRR в стоимость кредита включаются кредитная маржа самого финансирующего банка, страховая премия 
экспортного агентства и гарантия российского банка. Для российского заемщика такое финансирование ока-
зывается в среднем на два-три процента дешевле, чем обычный кредит российского банка. Единственное пре-
имущество - долгосрочность. Использование экспортного финансирования позволяет получить кредит на семь-
восемь лет, что позволяет осуществлять долгосрочные проекты, не окупаемые в короткие сроки.  
На практике применяются две основные схемы кредитования. В первой кредит предоставляется российскому 
банку для финансирования целевого контракта российского импортера. Этот кредит носит исключительно це-
левой характер, более того, мы не получаем эти деньги: средства поступают напрямую экспортеру— изготови-
телю оборудования. То есть западный банк оплачивает контракт поставок, а на российский банк переходит 
кредиторская задолженность, которую он должны погасить. Банк, в свою очередь, заключаем кредитное согла-
шение с предприятием».  По второй схеме зарубежный банк-кредитор предоставляет прямой кредит россий-
скому импортеру под гарантии российского банка. ЭКА  проверяет бизнес-план и другую документацию про-
екта, покупателя оборудования, и гарантирующий российский банк . Необходимо подготовить и подписать ряд 
документов: сам контракт, рамочное кредитное соглашение, индивидуальное бизнес-соглашение и другие.   В 
итоге на организацию такого рода финансирования может уйти от пяти до десяти месяцев.  
Наше предложение исключает участие в сделке отечественного банка-гаранта (см. стр. 4) 
Отсюда и кажущаяся неправдоподобной цена инвестиционного кредита. 
 

Стр. 3 

Любые желаемые изменения на действующем предприятии начинаются с форми-
рования идеи и подготовки бизнес-плана – носителя этой идеи. Это общеприня-
тая мировая практика любых коммерческих начинаний. 
В нем суммируются деловые возможности и перспективы, разъясняется, как эти 
возможности могут быть реализованы Вашей командой, чем объясняются причи-
ны, по которым Вы считаете свой проект целесообразным и привлекательным. 
Он используется главным образом для оценки реальных возможностей проекта и 
затем для получения кредита либо привлечения инвестиций. 
    После принятия решения о необходимости расширения или переориентации 
действующего производства и поиска финансовых средств для реализации Ваше-
го проекта, возникает вопрос о подборе команды, способной разработать бизнес-
план, соответствующий требованиям иностранных кредиторов. Не всегда на это 
способны инициаторы проекта, так как для разработки бизнес-плана, способного 
привести к успеху, необходимо обладать специальными знаниями в областях 
маркетинга, финансов, налогообложения, учета и экономического анализа, а так-
же изучить законодательную базу, регламентирующую деятельность интересую-
щей Вас сферы бизнеса. Обычно эту работу успешно выполняет специализиро-
ванное консалтинговое агентство, к выбору которого необходимо подойти со всей 
тщательностью. 
    Следует отметить, что требования к бизнес-плану, предъявляемые зарубежны-
ми банками при рассмотрении вопроса о кредитовании весьма высоки, так как 
инвестиционный проект должен стать реальным обеспечением и гарантией воз-
врата кредита. 
 
Компания European Business Credits Ltd. произведет доработку (адаптацию) 
бизнес-плана согласно требований конкретного банка-кредитора. 

Политики подписывают соглашения о развитии экономических 
отношений между странами, администрация регионов 
стремится привлечь инвестиции, руководители предприятий 
ищут возможности обновления технологий и оборудования, мы 
на практике организуем и координируем повседневную 
практическую работу в этом направлении, приносящую 
реальный   экономический   эффект.  

Инвестиционное предложение 

На момент принятия решения о предоставлении кредита, банк имеет в своем 
распоряжении только пакет документов под названием Инвестиционное пред-
ложение, включающий в себя бизнес-план, контракт с зарубежной компанией 
генеральным подрядчиком/поставщиком и ряд других документов. Подготовка 
Инвестиционного предложения - важнейший этап реализации проекта. Некото-
рые наши  клиенты предприняли не одну безуспешную попытку самостоятельно 
получить финансирование. Много усилий, времени и денег было потеряно впус-
тую. Практика показывает, что основная причина отказов – низкое качество и 
неубедительность материалов по проекту. Любой банк принимает решение о 
том, идти или не идти в проект, на основании документов. При этом критерии, 
по которым оценивается проект, как правило, едины для всех кредиторов, но 
каждый банк имеет свои, присущие только ему различия. Без комплексного 
учета всех этих особенностей решить вопрос о получении долгосрочного креди-
та на несколько десятков миллионов евро практически невозможно. «Не уверен 
– не кредитуй» - девиз всех банкиров. Сформировать эту уверенность можно 
только на основе реальной, проверяемой информации о самой кредитуемой 
компании, об инвестиционном проекте и о существующих проектных рисках. 
Компания European Business Credits Ltd. способна решить эту задачу. 

Инициатор проекта 
является главным 
действующим 
лицом, за которым 
всегда остается 
последнее слово, 
решение по тому 
или иному 
вопросу.  
Ведь именно 
инициатор 
впоследствии 
несет основную 
ответственность 
перед собой и 
кредитором за 
результаты 
реализации 
проекта.  
 
Со стороны 
заказчика 
проектом должен 
руководить лидер, 
который 
действительно 
хочет воплотить 
проект в жизнь.  

Бизнес-план 



Адрес  
Suite 12 2nd Floor,  
180 Tottenham Court Road, 
London, W1T 7PD, UK  

Уважаемые господа!  
Перед Вами реальное предложение, которое может оказать Вам неоценимую 
помощь. Приняв его, Вы перейдете от слов к делу и сможете начать реализа-
цию своего инвестиционного проекта, который выведет Ваше предприятие в 
лидеры, позволит  увеличить доходы и не только рассчитаться с 
кредитом, но и постоянно получать ощутимую прибыль.  
Решение за Вами.   

“БОГАТСТВО — НЕ В ОБЛАДАНИИ СОКРОВИЩАМИ, А В УМЕНИИ ИМИ ПОЛЬЗОВАТЬСЯ”  НАПОЛЕОН  

www.investreal-uk.com 
www.ukcredit.ru 
 www.crediteu.ru 

 

 

Компания European Business Credits Ltd. в рамках Контракта с Заказчи-
ком, комплексно выполняет следующую работу: 
 
• предварительная экспертиза имеющихся документов по проекту;  
• оценка экономической эффективности  и финансовой устойчивости про-
екта;  
• изучение стратегии реализации инвестиционного проекта;  
• поиск потенциальных кредиторов, в зависимости от отрасли планируемо-
го проекта и страны—основного производителя оборудования;  
• адаптация пакета документов (Инвестиционного предложения) согласно 
требованиям банка-кредитора;  
• сопровождение клиента для презентации проекта;  
• подбор зарубежной компании - генерального подрядчика/поставщика, 
имеющей высокий рейтинг в банке-кредиторе и оказание помощи в подго-
товке соответствующего контракта; 
• организация кредитного финансирования;  
  
В рамках дополнительного контракта: 
 
• участвуем в подготовке контрактов на поставки оборудования;  
• координируем работу с генеральным подрядчиком/поставщиком и други-
ми компаниями участниками проекта;  
• осуществляем координацию работы участников проекта в организации 
поставок  технологического оборудования из нескольких стран Евросоюза 
(без ограничения поставок в рамках одной страны-кредитора);  
• взаимодействуем с зарубежной компанией - генподрядчиком по подбору 
субподрядчиков из числа местных строительных и иных фирм, осуществ-
ляющих строительные работы на площадке заказчика.  
• осуществляем постоянный мониторинг инвестиционного проекта и   вы-
полнения кредитного соглашения.  
 
Мы не выдвигает никаких предварительных условий сотрудничества, 
не требуем предоплату за нашу работу на стадии подготовки проекта. 
Все наши усилия направлены на достижение положительного результата—
успешную реализацию инвестиционного проекта. Заказчик оплачивает на-
ши услуги только после получения кредита и начала финансирования про-
екта. 

Дирекция компании  European Business Credits Ltd.  

 
 

 
Тел.+44 79 7109 1628 
Fax. +44 20 7907 1463  
E-mail:  
credit@investreal-uk.com  
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